@ hetex

OTRA INFORMACION RELEVANTE
NETEX KNOWLEDGE FACTORY, S.A.
20 de mayo de 2020

En virtud de lo previsto en el articulo 17 del Reglamento (UE) n? 596/2014 sobre abuso de mercado y en el articulo 228 del texto
refundido de la Ley del Mercado de Valores, aprobado por el Real Decreto Legislativo 4/2015, de 23 de octubre, y disposiciones
concordantes, asi como en la Circular 6/2018 del Mercado Alternativo Bursatil (“MAB”), se pone a disposicién del mercado la siguiente
informacion relativa a NETEX KNOWLEDGE FACTORY, S.A. (en adelante, “NETEX”):

El 20 de mayo de 2020 se ha realizado una conferencia para inversores y analistas para explicar los Estados Financieros a 31 de
diciembre de 2019 que se han publicado el pasado 15 de mayo de 2020. Igualmente se presentd el presupuesto de ventas y gastos del
ejercicio 2020 y se repaso la evolucién de la compafiia durante el primer trimestre de 2020. En la conferencia participaron D. José
Carlos Lépez Ezquerro y D. Alejandro Faginas Souto, Consejero Delegado y Director Financiero respectivamente de Netex. Se adjunta la
presentacion realizada.

En A Corufia, a 20 de mayo de 2020.

D. José Carlos Lopez Ezquerro

Consejero Delegado NETEX KNOWLEDGE FACTORY, S.A.
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MERCADO ALTERNATIVO BURSATIL

Segundo ano tras la salida
W al MAB en Octubre 2017
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Segundo ano
consecutivo

Crecimiento negocio anual
por encima del

30%
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¢ Cuales son las lineas estratégicas sobre las
que hemos trabajado?
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Estrategias

L A S S S A D . S o

Compainia con Talento.

Imagen internacional.

Anticipacion decisiones estratégicas.

Ampliacion del Mercado: geografico y tamafio.
Localizaciones estratégicas y mercados importantes.
Estrategia de desarrollo de canal.

Relacion con expertos internacionales.
Posicionamiento empresa solvente: partner.

Estrategia de desarrollo de canal.
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No es lo mismo digitalizacion que

transformacion digital
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“Los ganadores de los Premios de
Excelencia en Tecnologia estdn a la
vanguardia de la innovacion
tecnoldgica. Nuestro programa evalua

“Un Premio a la Excelencia también
valida la vision del equipo de desarrollo

tecnoldgico, el buen hacer en la )\Br_aé‘.?g" i 70 ‘ZO/O /fa's.o/uaon - 5’; sm;; tam?u/en

. iy iy : os beneficios que aporta a la gestion

inversion de la compania realizada en .. ‘|‘ del capital hur?;anop s g v
TECHNOLOGY AWARDS ,

la soluaon y el valor que la tecnologia T

cliente.

) al usuario final.” | 2018

Ese es el diferenciador ultimo: si la

gia tiene un impacto positivo en
cio. Y los ganadores del Premio
ologia pasan esa prueba con
muy buena nota.”

Mike Cooke

Director Ejecutivo de
Brandon Hall Group

Rachel Cooke

Directora de Operaciones en



Una plataforma de nueva
generacion para consumoy
gestion de la formacion.

Solucidn profesional para disefar
una estrategia de contenidos.

Evalua y gestiona las necesidades
de formacion de los
trabajadores.
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CONTINUOUS LEARNING
MAYS LEFT

WELL-BEIRG AT THE WORKPLA

DAYS LEFT
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Netex, proveedor lider en
Europa segun Fosway

Netex consolida su posicidon una vez
mas este aino como proveedor de una
interesante combinacidn de soluciones
de aprendizaje digital, reconocidas
como Core Challenger.

Su plataforma learningCloud es un
"""" lente ejemplo de un especialista
‘&' stemas de aprendizaje bajo
rfuestra nueva clasificacion, que se
centra en mejorar la experiencia del
alumno.

David Wilson
CEO de Fosway Group

Potential

Fosway 9-Grid™ - Learning Systems
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Netex y Grupo Santillana han firmado
un acuerdo de colaboracién para la
definicidon y puesta en marcha del
nuevo ecosistema digital de la editorial
con el objetivo de que en 2022 lo
utilicen mas de 2.000.000 de alumnos |
y 350.000 profesores de 4.000 T N
escuelas, en un total de 18 paises. % ot IS BRIy
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SERVIZO XUNTA DE GALICIA
pe

3B XARE Dl Sakco

be | CONSELLERIADE SANIDADE >

SERVIZO
\ GALE,GO PEDIATRIA
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& contentCloud

Sube todos tus cursos digitales
a la nube y mantenlos
organizados con los maximos
estandares de seguridad.

Coordina toda tu red de
proveedores e-learning desde un
unico entorno y lleva un control
del progreso de tu produccion
digital y de sus costes.
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Informacion econdmica

2019



2019 Ventas

CIFRA DE NEGOCIOS CIFRA DE NEGOCIOS CON VAR. PROY. CURSO

Millones Euros
Millones Euros

5,07 6,66 8,66 5,00 6,69 9,51

2017 2018 2019 2017 2018 2019



2019 Ventas

Ventas por Actividad

Millones Euros

€4,51

€3,64

2017 2018

M Licencias Proyectos y Servicios

€5,75

2019

Proyectos: +27,5%

Licencias: +35,3%



2019 Cuenta de PyG Consolidada

Cuenta de PyG Consolidada 2018 CCAA 2019 CCAA 2019 Audit. 2019 2019;\22112
(En euros) Auditadas Auditadas il /2018 Audit. Budget Budget
Importe neto de la cifra de negocios 6.659.793 8.662.010
Var. existencias de prod. Term y en curso de fabricacion 29.111 852.559 -2828,7% 0 100,0%
Trabajos realizados para su inmovilizado 2.137.906 2.420.580 13,2% 1.888.555 28,2%
Subvenciones de explotacion 8.822 166.650 1789,1% 70.000 138,1% V E NTAS + VAR . P ROY . € 9/ 5 1 M M
Otros ingresos de explotacion 37.709 39.697 5,3% 37.709 5,3%
Aprovisionamientos -1.556.269 -2.640.680 69,7% -1.811.998 45,7%
Gastos de personal -5.529.163 -6.039.896 9,2% -6.236.159 -3,1% +4 2 ) 2 %
Gastos de personal directo -3.232.814 -3.640.716 12,6% -3.763.490 -3,3%
Gastos de personal indirecto -2.296.349 -2.399.181 4,5% -2.472.669 -3,0%
Otros gastos de explotacion -1.535.740 -1.444.879 -5,9% -1.433.438 0,8%
Gastos de centros y estructura -973.429 -1.073.777 10,3% -898.236 19,5%
Gastos de marketing y negocio -523.993 -409.420 -21,9% -535.202 -23,5%
Provisién operaciones comerciales -38.318 38.318 -200,0% 0 100,0%
Otros resultados -908 -44.288 4775,7% 0 100,0%

EBITDA: € 1,97 MM
22 5% 5 ventas

% Ebitda 3,8% 22,8% 19,0% 20,3% 2,4%
Dotacién Amortizacion del Inmovilizado -1.682.002 -1.811.420 7,7% -1.758.423 3,0%
Resultado de explotacién (EBIT) -1.430.742 160.334 4,7%
Ingresos financieros 16.419 20.319 23,8% 100,0%
Gastos financieros -184.603 -207.143 12,2% -191.683 8,1%
Diferencias de cambio -24.801 -17.892 -27,9% -24.801 -27,9%

Resultado antes de impuestos (EBT) -1.623.728 -44.382 97,3% -63.371 -30,0%

Impuesto de Sociedades -10.930 119.194 -1190,5% 140.000 100,0%

Resultado del ejercicio -1.634.658 74.812 104,6% 76.629




2019 PyG: Costes de produccion y otros costes de explotacion

Costes de produccion

Aprovisionamientos (subcontrataciones)
Gastos de personal directo

Total costes produccion

Otros gastos de explotacion y de personal indirecto

1.556.269
3.232.814

4.789.083

2.640.680
3.640.716

6.281.395

69,7%
12,6%

31,2%

(euros)

Gastos centros + estructura 973.429 1.073.777 10,3%
Gastos marketing y negocio 523.993 409.420 -21,9%
Provisién operaciones comerciales 38.318 -38.318 0,0%

Total otros gastos de explotacion 1.535.740 1.444.879 -5,9%
Total gastos de personal indirecto 2.296.349 2.399.181 4,5%

Total Otros gastos explotacidn y Personal Indirecto 3.832.089 3.844.060 0,3%

OTROS GASTOS DE EXPLOTACION

= -

< €523,99

€409,42

€973,43 €1.073,78

2018 2019

M Gastos de centros y estructura Gastos marketing y negocio

GASTOS DE PERSONAL INDIRECTO

K-

€2.296,35 €2.399,18
2018 2019

Total gastos de personal indirecto



2019 Balance

B NCE CONSOLID pL1] % Var.
ACTIVO NO CORRIENTE 6.355.742 7.053.013 11,0%
Inmovilizado intangible 5.529.452 6.238.205 12,8%
Desarrollo 5.502.244 6.222.025 13,1%
Patentes, licencias, marcas 1.581 1.581 0,0% 2017 m m
Aplicaciones informdticas 25.628 14.600 -43,0%
Inmovilizado material 414.468 387.009 -6,6% Inversidn en Desarrollo 1.799.210 2.137.906 2.420.580
t! T 299.014 254.276 -15,0% . .
Terrenos y construcciones Cifra de Negocio 5.068.273 6.659.793 8.662.010
Instalaciones y otro inmov. 115.454 132.734 15,0%
Inversiones Inmobiliarias 254.117 245.674 -3,3% Inversién en Desarrollo s/Ventas 35% 32% 28%
Inversiones en empresas del Grupo - - 0%
Instrumentos de patrimonio E.G. - - 0,0%
Créditos a empresas - - 0,0%

Inversiones financieras L/P a1447” 38.584 -6,9% 2017 m m
6.834 1.406 0,0%

Instrumentos de patrimonio

Otros activos financieros 34.613 37.178 7,4% Cifra de Negocio 5.068.273 6.659.793 8.662.010
Activos por impuesto diferido 116.258 143.540 23,5% Activo No corriente 5.710.585 6.355.742 7.053.013
ACTIVO CORRIENTE 4.817.839 5.111.323 6,1% Ventas por unidad de capital fijo consumida 89% 105% 123%
Existencias 391.483 1.244.043 217,8%

Productos en curso 391.483 1.244.043 218%

Anticipos a proveedores - - 0%

Deudores comerciales y ctas. A cobrar 3.430.780 2.985.403,41 -13,0%

Clientes por ventas y serv. 3.232.806 2.530.453 -21,7%

Deudores comerciales y ctas. A cobrar 33.865 44.943 100,0% m
Personal 31.047 10.066 100,0% Activo No corriente 5.710.585 6.355.742 7.053.013
Activos por imp. Corriente 2.787 234.302 8307,3% Working Capital 752.360 1.243.120 1.142.660
Otros cdtos. Adm. Publicas 130.276 165.640 27,1%

Inversiones en Emp. Del Grupo ° 0 0,0% Total Capital Invertido 6.462.945 7.598.862 8.195.673
Créditos a empresas Grupo - - 0,0%

Inversiones financieras C/P 4 115.400 4 222.958 93,2% Ventas por unidad de capita' consumida 78% 88% 106%
Instrumentos de patrimonio c/p 1.069 5.200 386,7%

Créditos a empresas c¢/p 9.759 9.759 0,0%

Otros Activos Financieros ¢/p 104.573 207.999 98,9%

Periodificaciones 201.754 149.173 -26,1%

Efectivo y activos liquidos equival. 678.423 509.747 -24,9%

Tesoreria 678.423 509.747 -24,9%

TOTAL ACTIVO 11.173.581 12.164.336 8,9%



2019 Balance

2017 2018 2019

DeudaaL/P 3.830.315 3.233.803 2.450.662
Deuda a C/P 1.468.714 2.861.235 4.099.854
Total Deuda 5.299.029 6.095.038 6.550.516
Recursos Externos por unidad de capital consumida 82,0% 80,2% 79,9%

BALANCE CONSOLID 2018 2019 % Var.
PATRIMONIO NETO 2.164.872 2.234.864 3,2%
Capital 2.216.403 2.216.403 0,0%
Prima Emisién 4.303.941 4.303.941 0,0%
Reservas -2.547.731 -4.164.682 63,5%
Legal y estatutarias - - 0,0%
Otras reservas -2.547.731 -4.164.682 -63,5%
Acciones y participaciones de la sdad. Dom. -297.677 -334.198 12,3%
Resultado neg. Ej. Anteriores - - 0,0%
Rtdo. Ejercicio -1.634.729 74.687 -104,6%
Ajustes por cambio de valor 90.268 70.836 -21,5%
Subvenciones 34.397 67.877 97,3%
PASIVO NO CORRIENTE 3.366.577 2.593.660 -23,0%
Deudas a L/P 3.233.803 2.450.662 -24,2%
Deudas Entidades Cdto. 2.725.058 2.155.103 -20,9%
Otros pasivos financieros 508.744 295.559 -41,9%
Deudas Empresas Grupo - - 0,0%
Pasivos por impuesto diferido 132.774 142.998 7,7%
PASIVO CORRIENTE 5.642.132 7.335.812 30,0%
Deudas a C/P 2.861.235 4.099.854 43,3%
Deudas Entidades Cdto. ¢/p 2.381.976 3.798.633 59,5%
Otros pasivos financieros ¢/p 479.259 301.221 -37,1%
Deudas Empresas Grupo - - 0,0%
Acreedores comerc. y ctas a pagar 1.729.192 2.202.403 27,4%
Proveedores 522.676 922.018 76,4%
Proveedores Emp. Grupo 0,0%
Acreedores varios 254.161 241.111 -5,1%
Personal remuner. Ptes 83.541 69.685 -16,6%
Pasivos por impuesto corriente 3.141 1.513 -51,8%
Otras deudas Adm. Publicas 865.674 968.077 11,8%
Periodificaciones a corto plazo 1.051.705 1.033.555 -1,7%
TOTAL PASIVO 11.173.581 12.164.336 8,9%

(Total Deuda / Total Capital Invertido)

2017 2018 2019

Deuda Financiera Neta 2.366.087 5.301.215 5.817.811
EBITDA -161.090 251.260 1.971.754
Deuda Financiera Neta/ Ebitda 14,69 21,10 2,95
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Presupuestos

2020



2020 Presupuesto de Ventas

CIFRA DE NEGOCIO

Millones Euros

K - 2

5,07 6,66

2017 2018

8,66

2019

10,74

2020%

2017

Q1

2018

Q2 mQ3 mQ4

2019



2020 Presupuesto consolidado

Cuenta de PyG Consolidada 2019 BUDGET 2020 BUDG.2020/201
(En euros) 9

Importe neto de la cifra de negocios 8.662.010 10.735.780
Var. existencias de prod. Term y en curso de fabricacion 852.559 0
Trabajos realizados para su inmovilizado 2.420.580 2.400.000 -0,9%
Subvenciones de explotacion 166.650 160.000 -4,0% VE NTAS : € 10, 74 M M
Otros ingresos de explotacion 39.697 -100,0%
Aprovisionamientos -2.640.680 -2.764.980 4,7%
+23,9%

Gastos de personal -6.039.896 -6.174.275 2,2%

Gastos de personal directo -3.640.716 -4.048.487 11,2%

Gastos de personal indirecto -2.399.181 -2.125.788 -11,4%
Otros gastos de explotacion -1.444.879 -1.590.613 10,1%

Gastos de centros y estructura -1.073.777 -1.144.868 6,6%

Gastos de marketing y negocio -409.420 -445.744 8,9%

Provisidn operaciones comerciales 38.318 -100,0%
Otros resultados -44.288 0 -100,0%
Resultado bruto de explotacién (EBITDA) 1.971.754 2.765.912 EBITDA: € 2,77 MM
% Ebitda 22,8% 25,8% 3,0% 25,8 % s/ventas
Dotacion Amortizacion del Inmovilizado -1.811.420 -2.061.883 13,8%
Resultado de explotacién (EBIT) 160.334 704.029 +40,3%
Ingresos financieros 20.319 -100,0%
Gastos financieros -207.143 -218.214 5,3%
Diferencias de cambio -17.892 -100,0%
Resultado antes de impuestos (EBT) -44.382 485.815

Impuesto 119.194 130.000 9,1%

Resultado 74.812 615.815 723,2%
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Ventas

Q1 2020



2020 Ventas Q1

€2.067.477,04

34,9%

TACC: +46,6%
34,8% €1.532.229,90
+18% s/ presup.
€1.136.935,76

€656.282,21

2017 2018 2019 2020



2020  Ventas por tipologia Q1

Proyectos y servicios 1.374.078,13 € Proyectos y servicios 66%

Licencias 693.39891 € Licencias 34%



2020  Ventas por tipologia Q1 2020 vs 2019

Proyectos y Proyectos y

492.502,82 € 56%

servicios servicios

Licencias 42.744,32 € Licencias 7%



2020  Ventas por vertical Q1

EDTECH 1.213.212,23 € EDTECH 59%

CORPORATIVO 854.264,81 € CORPORATIVO 41%



2020  Ventas por vertical Q1 2020 vs 2019

EDTECH 483.196,12 € EDTECH 66%

CORPORATIVO 52.051,03 € CORPORATIVO 6%
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